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Mobile Learning Experience
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¢Qué es? Objetivo
Aplicacidn de modelos innovadores de capacitacion a través del uso de Capacitar de manera facil y rapida, mediante cursos en linea disponibles en
estrategias basadas en capsulas de video, con el fin de potenciar el desarrollo del cualquier momento v en cualquier lugar
conocimiento a través de la tecnologia.
S, i CE  Ambitos de aplicacién:
-5/ Caracteristicas & [ :
1.- Experlencla unlca: Aumenta la motivacion al combinar la formacion con la * Formacian y desarrollo
disponibilidad de tiempao. « Educacion
2.- Desarrollo Interno: Estimula el desarrollo de conocimiento ademas de generar = Marketing y ventas (Promocidon productos/servicios)
engagement corporativo. * Recursos humanos
3.- Feedback Instantaneo: Crea datos a tiempo real, por lo que los usuarios hacen « Eventos v networking
el sequimiento de su aprendizaje. « Comunicacion intema
4.- Impacto positive: Mejora los niveles de rendimiento, aprendizaje vy conducta,
aumentando la productividad
-:- CAMARA
L - o hn £ = ESCUELA

wwwccg.ec O O © e & DEQUITO




Front Office / Usuario

1.- Ver contenido multimedia

El usuario puede visualizar pildoras de los cursos inscritos y realizar tests

que definirdan su progreso v aprendizaje.

2.- Barra de Progreso

La plataforma le permite volver de nuevo al punto donde se habia
quedado, va que automaticamente se guarda la posicion exacta donde se

ha interrumpido.

3.- Realizar tests

En &l momento en que supere con éxito los tests, podra acceder a la

siguiente pildora formativa v seguir su avance formativo.

4.- indice de aprendizaje

Puede hacer seguimiento de su aprendizaje en tiempo real.
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Back Office / Administrador

& D $o & Bo &

Gestionar los usuarios que participaran en la plataforma

Identificar grupos de usuarios

Monitorizar la actividad, grado de avance y evaluacion de resultados

Administrar temas v contenidos.

Creacion de alertas a medida

Configuracian del sistema: horarios de acceso, contenidos, test, etc.
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Desarrollo de Competencias

Planificaclén Estratégica:
Llevar a cabo una revision completa
para tener una planificacion eficiente.

&
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Serviclo al Cllente:

Se enfoca en la atencicon a los clientes,

va que ellos son la base de nuestro
trabajo
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Liderazgo Personal: Administracién del Tlempo:
Aprende a liderarte a ti mismo, Formas efectivas de organizar
conoceras muchos beneficios. el tiempo de forma eficiente.

Estrategla de Ventas: Visual Merchandising:
Vender de forma eficiente Estrategias de marketing para
vy eficaz. atraer al consurmidor
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Contabllidad Baslca:
Se aprendera como llevar un
sistermma base de control v
registro de gastos e ingresos
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Neuroserviclos y Comunicaclén:
Se enfoca en las relaciones que se
debe llegar a tener con los clientes.

Toma de Inventarios y Bodega:
metodologia eficiente para
despachos e inventarios.
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Ejemplo de capsula microlearning CAMARA | ® ESCUELA
personalizada para Empresas
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Inversion y consideraciones
ALQUILER ANUAL DE PLATAFORMA MOBILE LEARNING HASTA 1.000 USUARIOS USD 15.000
Incluye
* Acceso a través de plataforma web “TU NEGOCIO EN MARCHA” para cliente Mobile, que los usuarios pueden abrir en un teléfono celular, tablet o
computador por medio de clave de usuarios para 9 cursos sin costo adicional.

DESARROLLO DE CONTENIDOS POR TEMA USD 2.000
Incluye
* Guidn y produccion de 6 a 8 capsulas de video por tema adicional con una duracién entre 2 a 6 minutos cada una.
CONSIDERACIONES
* Los personajes que saldran en los videos producidos, pertenecen al staff de facilitadores de |la Escuela de Negocios de la Camara de Comercio de

Quito.
* Los contendidos, guiones y videos son propiedad exclusiva de la Escuela de Negocios de la Cdmara de Comercio de Quito, y se mantendra el acceso

al cliente, mientras dure el tiempo estipulado en esta propuesta.
* Eltiempo de Implementacién sera acordado con el cliente, y se remitird un cronograma de trabajo.
*  Se emitirdn reportes a través del back office.
*  Eluso de plataforma sera por 1 aino, que contara a partir de la aprobacion de la propuesta.
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