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Impulsa Tu Negocio en Redes Sociales

DESCRIPCION

Las redes sociales son una de las principales fuentes de ventas en la actualidad, por ello es
necesario iNncursionar en este campo para lograr una innovacion y crecimiento sostenible en
los negocios.

Conocer las herramientas adecuadas, estrategias vy claves para sacar provecho a las redes
soclales, permitira el desarrollo de los negocios, el retorno de la inversion y el crecimiento en
la cartera de clientes.

OBJETIVO

Este curso tiene como objetivo brindas la herramientas necesarias para que los negocios
despeguen en las redes sociales. Los participantes contaran con un acompanamiento
completo para que creen la estrategia correcta de acuerdo a su giro de negocio y que se
traduzca en mas ventas y mas clientes.

DIRIGIDO A

Directivos y gerentes de PYMES, Profesionales del Social Media y Community
Management, Responsables de Marketing, Profesionales de la comunicacion, CEO’s de
Startups Digitales, Emprendedores y publico en general que necesite nuevos
conocimientos para la transformacion de su negocios.




CONTENIDO

Introduccion al marketing digital

1.1 Redes sociales, usos y potencialidades

1.2 Conociendo a mi negocio y a mis clientes
1.3 Definiendo plan de contenidos

Estrategia de acuerdo a cada red social
2.1. Facebook e instagram
2.1.1 Contenido organico
2.1.1.1 Configuracion de la fan page

2.1.1.2 Configuracion cuenta empresarial Instagram
2.1.1.3 Posteos e historias de alto impacto

2.1.2 Contenido pautado
2.1.2.1 Tipos de campanas

2.1.2.2 Administrador de anuncios Meta Business

2.1.2.3 Segmentacion de clientes
2.1.2.4 Anuncios de alto impacto
2.2. Whatsapp business
2.2.1 Configuracion

2.2.2 Perfil de la empresa y sincronizacion con otras redes

2.2.3 Uso del catalogo para ventas
2.2.4 Mensajes y respuestas rapidas

2.2.5 Etiquetas, grupos vy listas de difusion para ventas

2.5 Tiktok
2.3.1 Uso de la plataforma para tu negocios
2.3.2 Perfil 6ptimo
2.3.3 Grabar, editar y publicar videos
2.3.4 Viralizacion y creacion de contenidos
2.3.5 Tiktok Ads

2.4 Likedin
2.4.1 Configuracion de pagina de empresa
2.4.2 |dentificacion del cliente
2.4.3 Linkedin Ads

3. Herramientas graficas y audiovisuales
3.1 Herramientas de diseno grafico
3.2 Herramientas de edicion de video.
3.3 Herramientas para gestion de RRSS.
3.4 Recursos graficos y audiovisuales gratuitos

LINEA DE ESTUDIO

¢Cual es la red social
adecuada para mi
Nnegocio y quienes
son mis clientes?
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Amanda Vaca

EXPERTA EN COMUNICACION, PRENSA Y REDES SOCIALES

* Licenciatura en Comunicacion Social y Periodismo en la Universidad Central del Ecuador.

* Especialista Senior en Facebook e Instagram Ads por APEM Peru

» Especializacion en Community Manager por EAN Business School - Universidad Internacional

» Analista de Comunicacion de la Cadmara de Comercio de Quito. Actualmente se encarga del manejo
de los canales digitales de la institucion y sus lineas de negocio.

* Tiene habilidades en reporteria, redaccion, correccion de textos, maquetacion, estrategia digital y

moderacion de comunidades digitales.

e Conocimientos avanzados en programas de disefo.

* Ha tenido experiencia laboral en instituciones reconocidas de Ecuador tales como: Colegio Masay,

Escuela de Capacitacion Automovilistica del Ecuador, National Western Life y Ecophone Ecuador.




Comblementa 1 formacion aratt iramente

En reconocimiento a la confianza que has depositado en nosotros para potenciar
tu formacion académica, ponemos a tu disposicion un curso complementario y

asincronico a traves de la plataforma Moodle.

CURSO
Visual Merchandlsmg

Duracion Total; 2 horas

APRENDERAS:

¢Queé es Merchandising?
lluminacion en el punto de venta
El color en el punto de venta

Estrategia de guetrrilla

— _ J TU NEGOCIO
Completa el curso segun tu disponibilidad de tiempo EN MARCHA
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