






Diego Vásquez
• Consultor en temas Comerciales, Ventas y Marketing para Gmanlo y
  Articulista del tema para la revista Criterios
• Ha desarrollado cargos directivos y gerenciales en empresas como:
  Génesis Administradora de Fondos, Salud S.A. y EPMTPQ
• Es CEO de Puntoseguros y 360 SIS
• Certificación en PNL y Neuroventas en IAFI
• Coach Ejecutivo/ INCAE Business School y Coach Certificado por
   International Coach Federation
• Ingeniero Financiero / Universidad Central del Ecuador
• Especialista en Asesoría Previsional / Tecnológico de Monterrey – Tulane
   University
• Content and Comunity Manager / Galileo University
• Desing Thinking / Columbia University
• Capacitador de la Escuela de Negocios de la Cámara de Comercio de
   Quito 

 

 

 



TU NEGOCIO 
EN MARCHA
TU NEGOCIO 
EN MARCHA

CURSO :  Planeación Estratégica 

APRENDERÁS: 
• Calidad
• Procesos de calidad
• Competencia
• Posicionamiento
• Precios
• Canales de comunicación
• Venta personal
• El proceso de venta
• La postventa
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Duración: 2 horasDuración: 2 horas




