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—1 20 Horas - g 9 o
tub 08:00 a 13:00 descuento para
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® ESCUELA

DE NEGOCIOS




Neuroventas - El Arte de Vender Sin Vender

DESCRIPCION

Este programa te permitira dominar el proce-
so de la venta centrando tu atencion en el
cliente. A traves de este modulo obtendras
herramientas practicas. Aprenderas a usar
técnicas de neuroventas, aplicadas a la comu-
nicacion comercial. Delimitaras tu mercado
objetivo, afinando tenicas de prospecccion
que te permitiran incrementar tu productivi-
dad. Seras capaz de identificar cada tipo de
cliente, generaras argumentos solidos comer-
clales que te permitiran comunicarte eficaz-
mente. Definiras tu estrategia comercial y pro-
puesta de valor. Desarrollaras habilidades de
iIndagacion con las que entenderas las necesi-
dades de tus clientes y presentaras soluciones
que transmitan valor y beneficios.

OBJEIVO
Transformar tu gestion comercial de vendedor a
facilitador de la compra.

LIRIGIDO A
Asesores Comerciales, Supervisores Comerciales,

Gerentes Comerciales, Emprendedores, Asesores
de Servicio y Fidelizacion de Clientes
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CONTENIDO GENERAL:




Diego Vasquez

» Consultor en temas Comerciales, Ventas y Marketing para Gmanlo vy
Articulista del tema para la revista Criterios

* Ha desarrollado cargos directivos y gerenciales en empresas como:
Genesis Administradora de Fondos, Salud S.A. y EPMTPQ

« Es CEO de Puntoseguros vy 360 SIS

 Certificacion en PNL vy Neuroventas en |AF]

« Coach Ejecutivo/ INCAE Business School vy Coach Certificado por
International Coach Federation

* Ingeniero Financiero / Universidad Central del Ecuador

 Especialista en Asesoria Previsional / Tecnoldgico de Monterrey - Tulane
University

« Content and Comunity Manager / Galileo University

* Desing Thinking / Columbia University

» Capacitador de la Escuela de Negocios de la Camara de Comercio de
QuIto




. » . Z TU NEGOCIO
Complementa tu formacion gratuitamente EN MARCHA

En reconocimiento a la confianza que has depositado en nosotros para potenciar tu formacion académica, ponemos
a tu disposicion un curso complementario y asincronico a través de la plataforma Moodle.

Ingresa desde cualquier
dispositivo.

Completa el curso segun
tu disponibilidad de tiempo




(o CAMARA
.: .:. DE COMERC|O @ =1 ESCUELA
& DE QUITO DE NEGOCIOS

Mas informacion:
(V) 099 910 0500

capacitacion@ccqediec | i
@ wwwccoeduec =



