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/“-~ _ La Escuela de Negocios de la Camara de Comercio de
Quito, con mas de 33 afios de experiencia, ha capacitado
a mas de 300,000 empresarios y emprendedores en todo

pais. Su enfoque se centra en el crecimiento y la
competitividad mediante una formacién empresarial
o 298 - AT continua, ofreciendo servicios innovadores que

responden a las necesidades de sus socios y clientes.

ESTRATEGIAS DE UN VENDEDOR ' La oferta académica abarca cursos especializados en

SAMURAI temas empresariales, comercio, nuevas tecnologias y
: transformacion digital, con el objetivo de generar un

Inicia: Duracién: Modalidad: Costo: H& - | valor agregado en el mercado laboral. La institucién

09:00% 18:00
— incluyendo educadores con experiencia en universidades
. de renombre y empresarios activos, quienes comparten
. N . 7 . o o
o = ® o CCQ sus conocimientos practicos con los participantes.
Mas informacion: e e e ® civara
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Nuestras alianzas estratégicas nos han
permitido tener un alcance a nivel
internacional con programas de impacto
social, enfocados en género, diversidad,
jovenes productivos y movilidad humana.

Con estos programas hemos logrado
resultados para los beneficiarios en mejora

de sus ingresos econémicos, generacién de

empleo, mediante una formacién practica

por medio de Bootcamps de
emprendimiento global con metodologia de

innovacién y vanguardia.
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ESTRATEGIAS DE UN
VENDEDOR SAMURAI

Inicia: Modalidad:
11 de diciembre Presencial
Duracion: Costo:

8 horas $100

Mas informacion:
099 763 6883

Horario:

Miércoles de
09:00 a 18:00
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=110 DEL MORTE

s una poderos cle fiante

1on de lid o para el apr y tanto
personal, como empresarial o grupal disponible en el me

de capacitacion v rrollo hurnano, combina el trabajo en

ipo, latoma d siones, planeacion estratégica, cohesidn

de equipos de trabajo.

En The Samurai Gam erds desafiado a conducirte en
cada momento bajo los principios del Codige Bushido, como
una oportunidad de ha arte de tu forma de vida. Obten-
dras un profundo conocimiento acerca de quién eres v los

valores gue rigen tu vida.

El jusgo te llevara a mo

comvertira en un reflejo preciso

como

brindara una claridad sin precedentes que te llevara a impulsar
tu vida al préximo nivel.

¢QUE OCURRE DURANTE

» lugar son desafiados a involucrarse
sus compafieros v opone nara poner
a prueba sus recur ecision, honor, dignidad, integridad,
toma de ri Spe rvicio desinteresado, compasion v

compromiso personal.



& cca &
(=) DENEGOCIOS /

e &

ESTRATEGIAS DE UN
VENDEDOR SAMURAI

iIntec

INSTITUTO SUPERIOR TECNOLOGICO

Inicia: Modalidad:
11 de diciembre Presencial
Duracion: Costo:

8 horas $100

Mas informacion:
099 763 6883

Horario:

Miércoles de
09:00 a 18:00
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Su dinamica. Es dificil que existan dos iguales, porque el juego
como tal, tiene vida propia, lo que contribuye de manera signifi-
cativa para lograr una profunda conciencia en la organizacién,
liderazgo efectivo y cohesidn de sus equipos de trabajo.

Cada juego presenta una serie de ejemplos fascinantes e iImpre-
decibles que puede reflgjar las presiones del negocio, la dindmi-
ca corporativa y sus politicas, la competencia profesional, asi
como los sucesos de la vida personal, familiar y empresanal del
dia a dig; €l juego ofrece repetidamente oportunidades para
que cada integrante pueda observarse honestamente bajo las
siguientes preguntas:

spuesto a hacer para lograr los resultados que quie

2. ¢Qué principi r valores fundament: pones en jueg 1 tu vida

3. ¢Qué tan bien funcionas en un ambiente incierto e injus!

ad v humildad.

omplejo, Ambiguc) vy tormar



I;’; %%L%LA / -

DE NEGOCIOS

P

: X
¢
ol !

ESTRATEGIAS DE UN
VENDEDOR SAMURAI
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Inicia: Modalidad:
11 de diciembre Presencial
Duracion: Costo:

8 horas $100

Mas informacion:
099 763 6883

Horario:

Miércoles de
09:00 a 18:00
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SEIN @
DE PARTICIPAR EN
THE SAMURAI GAMER

Incremento de seguridad v autoconfianza.

Conocimiento v fortalecimiento del esti

COMo guia
y herramienta de toma de
Determinacicn de priondac s metas personales.
Fortalecimiento de la ¢« i ia v presencia.

al mediante la identific
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ESTRATEGIAS DE UN
VENDEDOR SAMURAI

Inicia: Modalidad:
1 de diciembre Presencial Horario:

- Miércoles de
Duracion: Costo: 09:00 a 18:00

8 horas $100

@
e g ee CCQ
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CONTENIDO

* Vision humanistica de la venta.
* La actitud de un vendedor.
* Perfil del vendedor para la actualidad.
* Competencias.
* Habilidades.
* Temperamento vs Personalidad de un vendedor.
* Biotipos UNANI.
* Biotipo Sanguineo.
* Biotipo Flematico.
* Biotipo Melancdlico.
* Biotipo Colérico.
* El cliente actual y sus caracteristicas.
* Introduccion al perfil y personalidad de un Samurai.
* El cddigo del Bushido y las claves del vendedor
Samurai.
* Las 7 virtudes del Bushido.
* Del Servicio al Cliente al Customer Experience.

* El por qué tener valores Samurai, para ser un vendedor
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Contactos
capacitacion@ccqg.edu.ec | 1800227227 ‘ (V) 0999100500
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FACILITADOR

Es Facilitador Internacional certificado en The Samurai Game®.

Es Coach Transformacional, Ontoldgico y Official Agile.

Es Master Practitioner en Programacion Neurolinglistica y Master SCRUM Fundamentals.
Es un reconocido conferencista nacional e internacional en temas de desarrollo personal e
instructor en ventas y negociacion.

Cuenta con una gran experiencia en el ambito laboral en cargos como Gerente de
Capacitacion y Entrenamiento en la Universidad Corporativa Farmaenlace; Jefe de
Entrenamiento en Laboratorios Bagd - Pharmabol; Visitador a Médicos en Quifatex; entre

otros.

Es miembro del Staff de entrenadores de CIMA Coaching y del Staff de facilitadores de

Productividad Plus.
Staff de facilitadores de Productividad Plus.
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CONTACTO: Libany Cueva
(O 0997636883
DA Icueva@lacamaradequito.com
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