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La Escuela de Negocios de la Cámara de Comercio de 
Quito, con más de 33 años de experiencia, ha capacitado 
a más de 300,000 empresarios y emprendedores en todo 
el país. Su enfoque se centra en el crecimiento y la 
competitividad mediante una formación empresarial 
continua, ofreciendo servicios innovadores que 
responden a las necesidades de sus socios y clientes.

La oferta académica abarca cursos especializados en 
temas empresariales, comercio, nuevas tecnologías y 
transformación digital, con el objetivo de generar un 
valor agregado en el mercado laboral. La institución 
cuenta con un equipo de más de 100 profesionales, 
incluyendo educadores con experiencia en universidades 
de renombre y empresarios activos, quienes comparten 
sus conocimientos prácticos con los participantes.



Nuestras alianzas estratégicas nos han 
permitido tener un alcance a nivel 
internacional con programas de impacto 
social, enfocados en género, diversidad, 
jóvenes productivos y movilidad humana.
Con estos programas hemos logrado 
resultados para los beneficiarios en mejora 
de sus ingresos económicos, generación de 
empleo, mediante una formación práctica 
por medio de Bootcamps de 
emprendimiento global con metodología de 
innovación y vanguardia.









CONTENIDO
• Visión humanística de la venta.

• La actitud de un vendedor.

• Perfil del vendedor para la actualidad.

• Competencias.

• Habilidades.

• Temperamento vs Personalidad de un vendedor.

• Biotipos UNANI.

• Biotipo Sanguíneo.

• Biotipo Flemático.

• Biotipo Melancólico.

• Biotipo Colérico.

• El cliente actual y sus características.

• Introducción al perfil y personalidad de un Samurái.

• El código del Bushidó y las claves del vendedor 

Samurái.

• Las 7 virtudes del Bushidó.

• Del Servicio al Cliente al Customer Experience.

• El por qué tener valores Samurái, para ser un vendedor 

de experiencias.



FACILITADOR



CONTACTO: Libany Cueva
0997636883
lcueva@lacamaradequito.com

www.ccq.edu.ec
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