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GERENCIA DE COMPRAS Y
NEGOCIACION CON PROVEEDORES

Inicio: sabado, 20 de enero de 2024 Inversion P.V.P: $ 100
Horario: Sabados, de 08:00 a 13:00 Inversion Socio CCQ: $ 70
Duracion: 15 horas Modalidad: Online
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DESCRIPCION

En la actualidad las Empresas buscan optimizar las gestion de
Sus recursos de manera integral, el proceso de compras es clave
en la actual gestion de la cadena de abastecimiento, sin duda un
tema clave para todas las organizaciones

OBJETIVO

Dotar a los participantes de las herramientas que
permitan gestionar eficientemente las compras vy
abastecimientos para lograr mejorar la rentabilidad.

DIRIGIDO A

Profesionales responsables del area de compras,
abastecimiento y logistica, de empresas de bienes y/o
servicios, egresados Yy/o graduados de carreras de
administracion o relacionadas, responsables de la negociacion
con proveedores




CONTENIDO:

Madulo 1: Introduccion a la Gerencia de Compras
*Fundamentos de la gestion de compras.
*Importancia estratégica de las compras en las
organizaciones.

*Objetivos y funciones del departamento de
compras.

Madulo 2: Estrategias de Negociacion
*ldentificacion de objetivos en la negociacion con
proveedores.

*Estilos de negociaciéon y su aplicabilidad en
compras.

*Gestion de conflictos en las negociaciones.

Madulo 3: Seleccion y Evaluacion de Proveedores
Criterios para la seleccion de proveedores.
*Evaluacién del desempeno de los proveedores.
*Herramientas y metodologias para el analisis de
proveedores.
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Madulo 4: Estrategias de Compra y Aprovisionamiento

*Tipos de compras: estratégicas, operativas, directas e
indirectas.

Métodos de adquisicion: subastas, licitaciones, contratos,
entre otros.

* Estrategias de Compras de acuerdo al tipo de articulo.

Moédulo 5: Legislacion y Etica en Compras

*Marco legal y regulaciones en el proceso de compras.
*Cumplimiento normativo y ético en las adquisiciones.
*Responsabilidad social corporativa en las relaciones con
proveedores.

Madulo 6: Casos Practicos y Estudios de Caso

*Analisis y resolucion de casos reales en la gestion de compras.
*Ejercicios practicos de negociacion con proveedores.
*Simulaciones de situaciones de compra y resoluciéon de
conflictos.




FACILITADOR

ROBERTO ROSALES
EXPERTO EN GERENCIA
DE COMPRAS
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Especialista en cadena de abastecimiento, logistica y comercio exterior, unico
licenciatario en Ecuador, del Sistema de Formacion Modular en SUPPLY CHAIN
MANAGEMENT, con aval de: ITC, OMC y NNUU., con mas de 20 afios de
experiencia.

Master en Logistica Integral y Comercio Internacional por la Universidad José Camilo
Cela.

Post-grado en Docencia Superior Universitaria por la Pontificia Universidad Catélica
del Ecuador.

Graduado en Comercio Exterior e Integracion por la UTE.

Entrenador Registrado en Incoterms® 2020 por ICC Colombia e ICC Ecuador.
Certificado en Supply Chain Management, con aval del International Trade Centre,
World Trade Organization and United Nations (Ginebra-Suiza).

Docente de postgrado, en las principales Universidades de Ecuador. Docente invitado
en la Universidad Catolica de Bolivia, Universidad ECCI — Colombia y Universidad
EIG-Espana.

Actualmente Docente a tiempo completo en la Universidad Internacional del Ecuador
y Director de CBS NETWORK ECUADOR.
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