
Potencia tu Negocio con 
Herramientas de IA Generativa 

(Chat GPT, Canvas, Dall-E) 

Duración: 10 horas virtuales

Horario: Lunes a Viernes 19h00  a 21h00

Inicia: lunes, 19 de mayo de 2025 

No Socio: $65

Socio: $52

� ¿Quieres aprender a usar herramientas de IA como ChatGPT, 
Canva y Dall-E para impulsar tu negocio?  

En nuestro curso de "Potencia tu negocio con IA generativa" 
¡descubrirás cómo sacarles el máximo provecho!  Automatiza 

tareas, crea contenido impactante y más. 
¡Inscríbete ahora y sé un  gestor eficiente en IA! ġ



ANTECEDENTES

La Escuela de Negocios de la Cámara de Comercio de Quito tiene más de

33 años de experiencia capacitando a más de 300,000 empresarios y

emprendedores de todo el país. Contribuimos al crecimiento y la

competitividad a través de una efectiva formación empresarial continua,

brindando servicios de calidad, innovadores y que atienden necesidades

específicas para cumplir con las exigencias de nuestros Socios y Clientes.

Nuestra oferta académica incluye cursos especializados en temas

empresariales, comercio, manejo de nuevas tecnologías y transformación

digital. La necesidad de eficiencia y actualización en el mercado laboral es

evidente, y ofrecemos la oportunidad de capacitarse para generar un valor

agregado al trabajo de nuestros participantes. 

Contamos con más de 100 profesionales de la educación con experiencia

en las mejores universidades nacionales e internacionales, así como

empresarios activos que brindan a nuestros participantes sus

conocimientos prácticos.



Nuestras alianzas estratégicas nos han

permitido tener un alcance a nivel

internacional con programas de impacto

social, enfocados en género, diversidad,

jóvenes productivos y movilidad humana.

Con estos programas hemos logrado

resultados para los beneficiarios en mejora

de sus ingresos económicos, generación

de empleo, mediante una formación

práctica por medio de Bootcamps de

emprendimiento global con metodología de

innovación y vanguardia.



DESCRIPCIÓN

¿Está interesado en aprender a utilizar herramientas de inteligencia

artificial como ChatGPT, Canva y Dall-E para optimizar sus procesos

empresariales? 

En este curso "Potencia tu negocio con IA generativa", descubrirás cómo

aprovechar al máximo estas herramientas. 

Automatizar tareas, genere contenido impactante y transforme su negocio. 

OBJETIVOS

• Capacitar a emprendedores y profesionales en la aplicación de

herramientas de IA generativa para definir, visualizar y validar cada

componente de su lienzo Canvas de forma ágil y efectiva.

DIRIGIDO A

• Emprendedores, dueños de pymes y profesionales de marketing o

innovación que buscan optimizar sus procesos de diseño de negocio

mediante IA..



METODOLOGÍA ENSEÑANZA VIRTUAL 



Basado en los lineamientos de la andragogía dentro del  modelo constructivista, mediante el empleo del ciclo de

aprendizaje conocido como ERCA: Experiencia, Reflexión, Construcción Conceptual y Aplicación.

• Experiencia: Componente vivencial donde utilizamos role play, juegos,

análisis de perfil comportamental y tendencias.

• Reflexión: Trabajamos emociones desde la responsabilidad y auto-crítica.

• Construcción: Generamos aprendizajes desde la práctica, la teoría y las

experiencias de cada participante.

• Aplicación: Logramos que el aprendizaje obtenido se aplique a la vida

profesional y personal de cada participante.

METODOLOGÍA: 



METODOLOGÍA: 

FLIPPED 
CLASSROOM

FORMACIÓN 
ÁGIL Y  ACTIVA 

ABP – 
APRENDIZAJE 
BASADO EN 
PROYECTOS

GAMIFICACIÓN

ABC – 
APRENDIZAJE 
BASADO EN 

COMPETENCIAS 

VISUAL 
THINKING

Se focaliza en la utilización de las denominadas metodologías activas

de aprendizaje con INNOVACIÓN.

En este sentido el aprendizaje es un proceso constructivo y no

receptivo; la enseñanza se centra en el participante para el desarrollo

de COMPETENCIAS propias del saber; trabajan en equipo, discuten,

argumentan y evalúan constantemente la información.

La enseñanza se da en un  contexto de problemas del mundo real o

de la práctica profesional, presentando situaciones lo más cercanas

posibles del entorno al cual el ejecutivo de ventas se enfrentará  en el

futuro. 



CONTENIDOS
1. Business Model Canvas y la IA Generativa

• Arquitectura del lienzo Canvas

• Panorama de soluciones de IA generativa

2. Segmentos de Cliente

• Perfilado de segmentos con myGPT creadas para extraer “buyer personas”

• Diseño de infografías de perfiles con herramientas de IA

• Generación de retratos de clientes ideales mediante IA

3. Propuesta de Valor

• Empleo de soluciones de IA para identificar y articular el valor diferencial

• Creación de mensajes y posicionamiento atractivos

• Generación de representaciones visuales que refuercen la propuesta

4. Canales

• Uso de IA para definir los canales más adecuados y mapear rutas de distribución

• Evaluación y optimización de resultados con herramientas 

• Elaboración de piezas de comunicación digital

5. Relación con Clientes

• Herramientas de IA para diseñar secuencias de automatizar respuestas

• Creación de diagramas de flujo de atención al cliente e avatares e imágenes que

humanicen la comunicación



6. Fuentes de Ingreso

• Ejercicios contables y análisis de precios asistidos por IA

• squemas visuales de tarifas y planes de suscripción generados con IA

• Ilustración de escenarios de monetización mediante inteligencia artificial

7. Recursos Clave

• Identificación y priorización de recursos con apoyo de IA

• Diagramación de mapas de infraestructura y organigramas

• Creación de iconografía y renders conceptuales con IA

8. Actividades Clave

• Elaboración de manuales, checklists y planes operativos generados por IA

• Diseño de flujogramas y calendarios visuales con IA

• Pictogramas que representen cada fase del proceso

9. Socios Clave

• Redacción de propuestas de colaboración apoyada en IA

• Construcción de presentaciones para alianzas estratégicas

10. Estructura de Costos

• Análisis y elaboración de presupuestos con IA

• Creación de escenarios de inversión ilustrados por inteligencia artificial

CONTENIDOS



Felipe Gonzalez E.
Experto en herramientas de IA

FACILITADO
R 

El facilitador de este curso es un experto en Ingeniería Agronómica y Procesos de Producción,
otorgado por Universidad del Zamorano, con más de 19 años de experiencia en diseño e
implementación de Sistemas de Monitoreo y Evaluación, así como en el uso de herramientas de
Sistemas de Información Geográfica (SIG). 

Su sólida formación académica incluye una Maestría en Sistemas de Información Geográfica y una
Maestría en Dirección Estratégica y Gestión de la Innovación otorgado por Universität Salzburg -
Alemania.

Con una trayectoria significativa en el desarrollo de proyectos empresariales ha liderado iniciativas
que integran tecnologías de información y comunicación (TIC) para el desarrollo territorial y la
sostenibilidad. 

Su experiencia incluye:

•Integración de Herramientas de IA: Implementación de tecnologías de inteligencia artificial en
procesos empresariales, mejorando la toma de decisiones estratégicas.

•Desarrollo de Capacidades: Formación en el uso de herramientas avanzadas, como SIG y
plataformas digitales, para optimizar la gestión empresarial.

•Liderazgo de Equipos: Más de 9 años coordinando equipos multidisciplinarios, enfocándose en el
desarrollo de competencias y la innovación.

•Gestión de Proyectos Sostenibles: Experiencia en la implementación de prácticas sostenibles y en
la promoción de la responsabilidad social y ambiental.





INSCRIBETE:
099 910 0500
capacitacion@lacamaradequito.com

www.ccq.edu.ec

“Logramos que tus talentos se conviertan en resultados”.


