GERENCIA DE COMPRAS Y
NEGOCIACION CON PROVEEDORES

3 Formacion empresarial continua con enfoque estratégico
y tecnoldgico

¢ Te gustaria optimizar tus procesos de compras, negociar
con mayor efectividad y tomar decisiones basadas en datos?

Este curso esta disefiado para profesionales que buscan
transformar su gestién de abastecimiento con el apoyo de
herramientas de inteligencia artificial.

@ Aprenderas a:

OFERTA

TT—

ACADEMICA JUNIO
-

» Disenar estrategias de compras eficientes y sostenibles
 Aplicar técnicas de negociacion profesional con
proveedores
» Evaluar riesgos y oportunidades con el apoyo de IA
« Ultilizar herramientas digitales para analisis de costos,
proveedores y contratos
. o s CCQ Modalidad: Virtual sincrénica | Duracion: 16 horas
Mas informacion: ST i € Incluye certificado, clases en vivo, casos practicos y
099 763 6883 / 099 910 0500 ... DE QUITO i !
recursos digitales.




Mas de 30 anos

de experiencia Mas de 100
profesionales

facilitadores

, cca e CCQ

- . ESCUELA & @ ciMARA
(S DE HEGOCIOS - BE COMERCIO
Y DE QUITO

La Escuela de Negocios de la Camara de Comercio de
Quito, con mas de 33 afos de experiencia, ha
capacitado a mas de 300,000 empresarios Yy
emprendedores en Ecuador.

Ofrece formacidn continua y efectiva en temas

é~‘ CCQ empresariales, comercio y transformaciéon digital,

ESCUELA adaptandose a las necesidades del mercado laboral.

DE NEGoc|o0g

Su equipo esta compuesto por mas de 100
Aval profesionales y empresarios activos que imparten
acadéemico conocimientos actualizados.
de INTEC Ademas, la CCQ representa a la International
Mas de Chambers of Commerce en Ecuador y ofrece talleres
300,000 sobre INCOTERMS 2020. La Camara cuenta con mas

emprendedores
Yy empresarios de 5,000 socios que apoyan su labor en la promocion

capacitados de un ambiente de negocios eficiente para la
Experiencia recuperacion econdémica.

1 8. 8.8 & ¢




ALIANZAS ESTRATEGICAS - cca o®_ CCQ

i  ESCUELA @ @ ciMARA
(S DE HEGOCIOS .- BE COMERCIO
Y DE QUITO

Ecuador Y Ay oromn g international Nuestras alianzas estratégicas han permitido

Embajada y Consulado Ecuador
de los Estados Unidos en Ecuador

|cc|(( — 5 AWE (@)ic™

implementar programas internacionales de
impacto social en areas como Género,

Diversidad, Jovenes y Movilidad Humana. Estos

\9 BID ‘ i‘ @” & WE 3A ﬂ mﬁnﬂm%ﬂamzonla programas han mejorado los ingresos y generado

Aspirar - Activar - Acelerar ,
empleo a través de Bootcamps de

m emprendimiento global, utilizando metodologias

innovadoras.

Se brindan herramientas y conocimientos
comso wmoon N~ GO PRISMI | ’

FOUNDATION COOPERAZIONE lgbtiqr actualizados para desarrollar  habilidades
@ INTERMAZIONALE global solidarity . .
emprendedoras, esenciales para el éxito de los

participantes.

Nuestro compromiso con Ila inclusion vy el

EU N -
. EU DE E aZlhOSS THLUNDERBIRD ES1 ﬁﬂ;gr::igtate desarrollo sostenible se refleja en proyectos que

ESCUELA EUROPEA DE DIRECC

transforman positivamente la situacion econdmica

"’ Cofinanciado por el ;
k ALPRODE - programa Erasmus+ y laboral del pais.

de la Unién Europea
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INSTITUTO SUPERIOR TECNOLOGICO

20%

DESCUENTO
SOCIO CCQ

Gerencia de compras y
negociacion con proveedores

Inicia: Duracion: Modalidad: Costo: Horario:

16 de junio 16 horas Online Lunes a viernes de
19:00 a 21:00

Mas informacion:
099 763 6883 / 099 910 0500 BE GuITe _'C

i cca e CCQ

i  ESCUELA @ @ ciMARA

(S DE HEGOCIOS - BE COMERCIO
Y DE QUITO

s& DESCRIPCION
Este curso combina los fundamentos de la gestiéon de compras y
la negociacion estratégica con el uso de herramientas de
inteligencia artificial (IA) para optimizar procesos, tomar
decisiones basadas en datos y fortalecer las relaciones con
proveedores. Esta disefiado para profesionales que buscan
transformar digitalmente sus areas de abastecimiento.

@ OBJETIVO

Capacitar a los participantes en la aplicacion de técnicas
modernas de gestion de compras y negociacion con proveedores,
integrando herramientas de |IA para mejorar la eficiencia, reducir
costos, anticipar riesgos y generar valor estratégico en la cadena
de suministro.

2¢ DIRIGIDO A

» Gerentes y analistas de compras o abastecimiento.

» Profesionales de logistica y cadena de suministro.

« Emprendedores y responsables de adquisiciones.

» Consultores en transformacién digital y operaciones.

« Estudiantes avanzados de administracion, ingenieria industrial
o afines.



cca e, CCQ
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METODOLOGIA: & Fihte. T

Basado en los lineamientos de la andragogia dentro del modelo constructivista, mediante el empleo del ciclo de aprendizaje conocido

como ERCA: Experiencia, Reflexién, Construccién Conceptual y Aplicacion.

Experiencia: Componente vivencial donde utilizamos role play, juegos,

y 4 @ analisis de perfil comportamental y tendencias.
EXPERIENCIA Reflexién: Trabajamos emociones desde la responsabilidad y auto-critica.

Construccion: Generamos aprendizajes desde la practica, la teoria y las

experiencias de cada participante.

L. APLICACION NS - . . _
| CONSTRUCCION 4 Aplicacion: Logramos que el aprendizaje obtenido se aplique a la vida

G profesional y personal de cada participante.




METODOLOGIA:

FORMACION FOIRGIACIOI

, BASADA EN LA
AGILY ACTIVA PRACTICA

RECURSOS

AUDIOVISUALES GAMIFICACION

i cca e CCQ

- .~ ESCUELA & @ ciMARA

(S DE HEGOCIOS .- BE COMERCIO
Y DE QUITO

Se focaliza en la utilizacion de las denominadas metodologias activas

de aprendizaje con INNOVACION.

En este sentido el aprendizaje es un proceso constructivo y no
receptivo; la ensefianza se centra en el participante para el desarrollo
de COMPETENCIAS propias del saber; trabajan en equipo, discuten,
argumentan y evaluan constantemente la informacion.

La ensefianza se da en un contexto de problemas del mundo real o
de la practica profesional, presentando situaciones lo mas cercanas
posibles del entorno al cual el ejecutivo de ventas se enfrentara en el

futuro.
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INSTITUTO SUPERIOR TECNOLOGICO

20%

DESCUENTO
SOCIO CCQ

Gerencia de compras y
negociacion con proveedores

Inicia: Duracion: Modalidad: Costo: Horario:

16 de junio 16 horas Online Lunes a viernes de
19:00 a 21:00

Mas informacion:
099 763 6883 / 099 910 0500 BE GuITe _'C

[lh Contenidos del Curso

cCQ

(S DE HEGOCIOS

Médulo 1: Fundamentos de la Gerencia de Compras

Rol estratégico del area de compras
Ciclo de compras y abastecimiento
Clasificacion de proveedores y materiales
Indicadores clave de desempefio (KPIs)

Maédulo 2: Estrategias de Negociacion con
Proveedores

Principios de negociacion efectiva

Preparacion, ejecucion y cierre de negociaciones
Gestion de relaciones a largo plazo

Técnicas de negociacion colaborativa vs. competitiva

Moédulo 3: Introduccidn a la Inteligencia Artificial en
Compras

¢ Qué es la |IAy como se aplica en compras?
Automatizacion de procesos (RPA)

Analisis predictivo y prescriptivo

Casos de uso reales

e CCQ

- .~ ESCUELA -..- CAMARA

.- DE COMERCIO
DE QUITO




[ cca
() ESCUELA

DE NEGOCIOS

20%

DESCUENTO
SOCIO CCQ

Gerencia de compras y

negociacion con proveedores

Modalidad: Costo:
Online $90

Horario:

Lunes a viernes de
19:00 a 21:00

Duracion:
16 horas

Inicia:
16 de junio

cca

CAMARA
DE COMERCIO
DE QUITO

Mas informacion:
099 763 6883 / 099 910 0500

cCQ

ESCUELA

i e CCQ
-"--._.--‘*' DE NEGOCIOS -..-

cAMARA
.- DE COMERCIO
Y DE QUITO

Modulo 4: Herramientas de IA para Compras Inteligentes
» Plataformas de IA para analisis de proveedores (Ej. SAP Ariba, Coupa, GEP)
« Chatbots para gestion de 6rdenes y consultas

* Modelos de prediccion de demanda y precios

» Deteccidn de riesgos y fraudes con |A

Maédulo 5: Analisis de Datos para la Toma de Decisiones
* Fuentes de datos en compras

» Visualizacion de datos con Power Bl o Tableau

* Uso de |A para segmentacion de proveedores

« Dashboards inteligentes para compras

Médulo 6: Etica, Sostenibilidad y Cumplimiento

« Compras responsables y sostenibles

« Evaluacion ética de proveedores

* Cumplimiento normativo y uso responsable de IA

Maédulo 7: Proyecto Final

« Diagnéstico de un proceso de compras real o simulado
* Propuesta de mejora con herramientas de IA

* Presentacion de resultados y plan de implementacion
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i  ESCUELA CAMARA
(S DE HEGOCIOS - BE COMERCIO
Y DE QUITO

Experto en Ingenieria Agrondmica y Procesos de Produccion, otorgado por Universidad
del Zamorano, con mas de 19 afos de experiencia en disefio e implementacién de
Sistemas de Monitoreo y Evaluacion, asi como en el uso de herramientas de Sistemas
de Informacion Geografica (SI1G).

Su sdlida formacion académica incluye una Maestria en Sistemas de Informacion
Geografica y una Maestria en Direccion Estratégica y Gestion de la Innovacién otorgado
por Universitéit Salzburg - Alemania.

Con una trayectoria significativa en el desarrollo de proyectos empresariales ha liderado
iniciativas que integran tecnologias de informacion y comunicacion (TIC) para el
desarrollo territorial y la sostenibilidad.

FELIPE GONZALEZ E. Su experiencia incluye:

* Integraciéon de Herramientas de IA: Implementacién de tecnologias de inteligencia
artificial en procesos empresariales, mejorando la toma de decisiones estratégicas.

+ Desarrollo de Capacidades: Formacion en el uso de herramientas avanzadas, como
SIG y plataformas digitales, para optimizar la gestiéon empresarial.

 Liderazgo de Equipos: Mas de 9 afos coordinando equipos multidisciplinarios,
enfocandose en el desarrollo de competencias y la innovacion.

+ Gestion de Proyectos Sostenibles: Experiencia en la implementacion de practicas
sostenibles y en la promocion de la responsabilidad social y ambiental.




Cursos

Gerencia de compras y nhegociacion
con proveedores

Creacion de Asistentes Virtuales para
Excelencia en Servicio

Del Caos a la Estrategia: Liderazgo
Agil en Epocas de Crisis

Excel Avanzado
El ABC de la importacion y exportacion

Marketing: SEO y SEM: Optimizacion
para motores de busqueda

Certificacion internacional en Neuroventas

16 de junio

21 de junio

23 de junio

23 de junio

23 de junio

23 de junio

15 horas

il

-~
15

16 horas |

16 horas

24 horas

cCQ

ESCUE
D'E ClOoS

$90

596

$199

Online

-

—
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Online

Prese

Presencial

Online W'
Online ;
Online
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“Logramos que tus talentos se conviertan en resultados”.

INSCRIBETE:
(O 099 910 0500
>4 capacitacion@lacamaradequito.com

f8E

www.ccq.edu.ec



