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‘GERENCIA DE COMPRAS Y NEGOCIACION CON PROVEEDORES

Descripcion }

En la actualidad las Empresas buscan optimizar las gestidn de sus recursos de manera integral, el proceso de compras
es clave en la actual gestion de la cadena de abastecimiento, sin duda un tema clave para todas las organizaciones.

Objetivo

Dotar a los p_artici-pantes de las herramientas que permitan gestioh'ér
eficientemente las compras y abastecimientos para lograr mejorar la
rentabilidad. ‘ |

Profesionales responsables del area de compras, abastecimiento vy
logistica, de empresas de bienes y/o servicios, egresados y/o graduados
de carreras de administracion o relacionadas, responsables de la
negociacion con proveedores asi como profesionales interesados en el
tema, independientemente de su formacion academica.




CONTENIDO

1. Entorno de la gestion de compras y aprovisionamiento
2. Especificaciones de requerimientos vy plan de suministros
3. Desarrollo de estrategias de aprovisionamientos
4. Clasificacion de proveedores
a. Negociacion de productos criticos
o. Negociacién de productos relevantes
c. Negociacion de productos restrictivos
~ d. Negociacion de productos rutinarios
5. Proceso de negociacion |
6. Estrategias de abastecimientos
7. Obtencion y seleccion de ofertas
8. Caso de estudio |



Roberto Rosales

EXPERTO EN GERENCIA*DE COMPRAS

* Especialista en cadena de abastecimiento, logistica.y comercio exterior, Unico
licenciatario en Ecuador, del Sistema de Formacion Modular en SUPPLY CHAIN

MANAGEMENT, con aval de: ITC, OMC y NNUU., con mas de 20 anos de
‘experiencia.

« Master en Logistica Integral y Comercio Internacional por la Universidad José -
Camilo Cela.

* Post-grado en Docencia Superior Universitaria por la Pontificia Universidad
Catdlica del Ecuador. -

» Graduado en Comercio Exterior e Integracion por la UTE.
. En'trenador Registrado en Incoterms® 2020 por ICC Colombia e ICC Ecuador.

* Certificado en Supply Chain Management, con aval del International Trade Centre
World Trade Organlzatlon and Unlted Nations (Ginebra-Suiza).

. Docente de postgrado, en las prmupales Unlver5|dades de Ecuador. Docente
iInvitado en la Universidad Catdlica de Bolivia, Unlver5|dad ECCI - Colombia y
Universidad ElIG-Espana. 1P

e Actualmente Docente a tiempo completo en la Universidad Internauonal del
Ecuador y Director de CBS NETWORK ECUADOR.



Complementa tu formacion TU NEGOCIO
gratuitamente - EN MARCHA

En reconocimiento a la confianza que has depositado en nosotros
para potenciar tu formacion academica, ponemos a tu disposicion
un curso complementario y asincronico a través de la plataforma

- Moodle. - :

CURSO: Planeacioén Estratégica

o - APRENDERAS: &
1. cCémo hacer un diagndstico? |- Com-pleta A S o in
2. Plan de accion empresarial tu disponibilidad de tiempo

3. ¢cComo desarrollar el diagndstico
de un negocio? [

| Duracion Total:

4 .Analisis FODA 2 horas

5. Posicionamiento
6. Analisis PEST
7. Matriz Competitiva

_ e
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