“ ccQ
L) e intec

20%

DESCUENTO
EXCLUSIVO
SOCIO CCQ

Marketing digital:

DESCUENTO
SOCIO CCQ

OFERTA Pauta como un experto en RRSS

LIO N J ‘ Inicia: Duracion: Modalidad: Costo: Horario:

>
ACAD E M I CA J U w 21 de julio 16 horas Online $90 Lunes a viernes de
: N 19:00 a 21:00
&
&
x -1 e L ) » - - » ()

Mas informacion: o:::.:. S Mas informacion: oete, CCQ
099 763 6883 / 099 910 0500 ®e® otGlimo ° 099 763 6883 / 099 910 0500 ®e”e® Dt coMercio

.. DE QUITO



& DE QUITO

INSTITUTO SUPERIOR TECNOLOGICO

& 9 T -, 528, s o2
S~—) DE NEGOCIOS I ntec &—’) DE NEGOCIOS .. gsrg:%‘::enmo

DESCRIPCION:

Este taller esta disefado para emprendedores y duefos de negocios que desean
aplicar la inteligencia artificial en sus estrategias de marketing digital desde cero,
especialmente en redes sociales y creacion de contenido.

¢;Qué aprenderas?

Definir estrategias y objetivos claros para pautar.

Segmentar audiencias y tomar decisiones basadas en datos en tiempo real.
Personalizar campanas y generar contenido atractivo con IA.
Optimizar la inversion publicitaria para alcanzar mas audiencias.
OBIJETIVOS :
* Automatizar procesos y mejorar la eficiencia del marketing digital.
Crear contenido relevante que potencie el engagementy la captacion de

clientes.

* Aprender a pautar como un experto con herramientas accesibles.

MARKETING DIGITAL: .::E . CCQ DIRIGIDO A:
Pauta como un experto en RRSS

k=) ~ . . . .
o = Emprendedores, duefios de negocios y profesionales de marketing interesados en

aprovechar el potencial de la |IA para mejorar sus campanas digitales.
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Modulo 1: De la estrategia a la accion:

e Estrategias Inbound - Outbound.

* Objetivos SMART.

* Marketing de contenidos

Modulo 2: Introduccion a CANVA:

* Revisiéon de la plataforma.

Tamanos para redes sociales.

Paginas para descargar imagenes gratuitas

Elaboracion de artes en formato imagen usando gradientes
Como convertirimagenes en videos usando transiciones

Modulo 3: Introduccion a CAPCUT:

* Lo que debes saber para crear tus videos con CAPCUT

* Funciones basicas / Keyframes / Superposicion/ Transiciones

 Efectos de sonido

Modulo 4: Inteligencia Artificial aplicada al Marketing digital:

* Introduccion a ChatGPTy su aplicacion en el marketing digital.

*  QuéesunPrompt?

* Principales Prompts para obtener informacién util de nuestro negocio.

e Como utilizar ChatGPT para campanas.

Modulo 5: Campanas en Facebook e Instagram Ads:
Configuracion y/o creacion de una Fanpage y la cuenta empresarial de
Instagram.

Como configurar la seguridad de doble factor.

Manejo del Administrador de anuncios en Facebook.
Segmentacion del publico objetivo correcto usando CHAT GPT para tener altos
resultados: Pais, Ciudad, Edad, Sexo e intereses
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Creacion 100% practica y real de Campanas usando el Administrador
de Anuncios de Facebook con los objetivos de Interaccion, y Trafico.
Analisis de métricas al realizar pautas
Optimizacion de la cuenta de Instagram y mejoras de la BIO usando
CHAT GPT
Modulo 6: WhatsApp Marketing
* Configuracién de WhatsApp Business.
* Mensajes de bienvenida, mensajes de ausenciay respuestas rapidas.
 Manejo de etiquetas, listas de difusion y grupos para ventas.
 Cierre de Ventas por whatsapp business
Modulo 7: TikTok Ads
Coémo usar TikTok.
Creacion de un perfil optimizado.
Grabar, Editar y Publicar videos.
Estrategias de viralizacidon y creacion de contenidos.
Uso del Administrador de Anuncios de TikTok Ads para pautar.
Revision del creative center para musica viral.
Creacion de campanas con el objetivo de interaccion.
Modulo 8: Google My Business
 Configuracion de la cuenta de google my business
Modulo 9: Google Ads
Configuracion de la forma de pago
Tipos de objetivos en Google ads.

Uso de keywords
Creacion de campana usando el objetivo de trafico al sitio web.
Analisis de estadisticas
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Alba es una apasionada del marketing digital con una sélida trayectoria en la formacién y asesoria a
emprendedoresy duenos de negocios.
Es creadora de contenido en la comunidad @alby_emprende, donde comparte estrategias
practicas de marketing y ventas para quienes estan construyendo sus propios proyectos.
Actualmente se desempefia como Gerente de Marketing en Puertacero Factory Industrial Cia. Ltda.,
y combina su experiencia corporativa con su vocacion docente, capacitando a emprendedores en
temas clave como estrategia comercial, transformacion digital, experiencia del cliente y ventas
efectivas.
Es Magister en Mercadotecnia con mencion en Gerencia de Marca (UDLA) e Ingeniera en
Mercadotecnia (ESPE). Cuenta con multiples certificaciones nacionales e internacionales, entre
ellas:

* Formador de Formadores (avalado por el Ministerio de Trabajo del Ecuador)

* Estrategia Comercialy Direccion de Ventas - UDLA

* Transformacion Digital y Customer Experience — GATDIGITAL.CO

* |nbound Marketing

* Master Speaker - ILC Academy

* Especialista en ventas, manejo de objecionesy técnicas de cierre
Ademas, ha sido ponente en eventos destacados como el |/ Encuentro de Emprendimiento
Violeta (Educa Media) y Marketing Disruptors (Camara de Comercio de Quito), y lidera el
grupo Disruptivas EC, una comunidad enfocada en empoderar a mujeres emprendedoras.
Su enfoque practico, cercano y estratégico la convierte en una guia ideal para quienes desean
aprender a pautar, conectar con sus audiencias y hacer crecer sus negocios con herramientas
digitales e inteligencia artificial.
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“Logramos que tus talentos se conviertan en resultados”.

INSCRIBETE:
099910 0500
D4 capacitacion@lacamaradequito.com
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www.ccqg.edu.ec
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