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EL ABC DE LA IMPORTACION
Y LA EXPORTACION

¢Quieres iniciar tu camino en el comercio
internacional?

@ Descubre “El ABC de la Importacién y la Exportacién”,
un curso practico y accesible para entender los
fundamentos del comercio exterior.

Aprende a:

< ldentificar oportunidades de negocio internacionales
Z Conocer procesos aduaneros y documentacion clave
</ Evitar errores comunes al importar o exportar

< Aplicar estrategias para negociar con proveedores y
clientes globales

Modalidad: Virtual en vivo | Duracién: 16 horas

¥ Incluye certificado, material digital y asesoria bésica
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La Escuela de Negocios de la Camara de Comercio de
Quito, con mas de 33 afos de experiencia, ha
capacitado a mas de 300,000 empresarios Yy
emprendedores en Ecuador.

Ofrece formacion continua y efectiva en temas
empresariales, comercio y transformacion digital,
adaptandose a las necesidades del mercado laboral.
Su equipo estd compuesto por mas de 100
profesionales y empresarios activos que imparten
conocimientos actualizados.

Ademas, la CCQ representa a la International
Chambers of Commerce en Ecuador y ofrece talleres
sobre INCOTERMS 2020. La Camara cuenta con mas
de 5,000 socios que apoyan su labor en la promocion
de un ambiente de negocios eficiente para la

recuperacion economica.
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) A Academy for Women Entrepreneurs Internatlonalw . , . g
Ecuador Embajada y Consulado Ecuador Nuestras alianzas estratégicas han permitido

de los Estados Unidos en Ecuador
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implementar programas internacionales de

impacto social en é&reas como Género,

pR.Amazonia Diversidad, Jovenes y Movilidad Humana. Estos
9 BID ‘ é" ﬁ» WE 3A ﬂ Commarvaciin e Besmrs y Producciin Sesteniiis programas han mejorado los ingresos y generado

m empleo a través de Bootcamps de

Aspirar « Activar « Acelerar

emprendimiento global, utilizando metodologias

innovadoras.

CONRAD N. HILTON %COODI PR'SMI Se Dbrindan herramientas y conocimientos

FOUNDATION % COOPERAZIONE ‘%‘gﬁﬁﬂg;mh i actualizados para desarrollar  habilidades
INTERNAZIOMNALE

emprendedoras, esenciales para el éxito de los
participantes.

Nuestro compromiso con la inclusion y el

EUDE [cii%:s: 25 THUNDERBIRD | UGN Arizona State | |
HOOL anos SCHOOL OF GLOBAL MANAGEMENT University desarrollo sostenible se refleja en proyectos que

ESCUELA EUROPEA DE DIRECCI ON Y EMPRES

transforman positivamente la situacion econémica
(" . Cofinanciado por el

k ALPRODE ol programa Erasmus+ Yy laboral del paiS.

de la Unién Europea
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DESCRIPCION

Este curso esta disefiado para ofrecer a los participantes una comprension
integral de los procesos de importacion y exportacibn en el comercio
internacional.

A lo largo de 16 horas de formacion virtual, los estudiantes aprenderan sobre las
normativas, la documentacién necesaria, y las estrategias clave para operar con
P éxito en el mercado global.

DESCUENTO A través de clases magistrales, estudios de caso y actividades interactivas, los

SOCIO CCQ .. . . , .. s .
participantes desarrollaran habilidades practicas que les permitiran gestionar

-

-
==

T “ eficientemente sus operaciones comerciales internacionales.
- DIRIGIDO A:
Inicia: Duracién: Modalidad: o Horaffor— « Empresarios que desean expandir sus operaciones a mercados
23 de junio 16 horas Online Lunes a viernes de internacionales.

19:00 a 21:00
« Emprendedores interesados en iniciar negocios de importacion y exportacion.

S . » Profesionales del comercio, la logistica y el &rea financiera que buscan
Mas informacion:

099 763 6883 / 099 910 0500 BE GuiTo 'O actualizar sus conocimientos.
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OBJETIVOS

Comprender los Fundamentos del Comercio Internacional:
Adquirir conocimientos sobre los conceptos bésicos,
actores y tipos de comercio internacional, asi como la
importancia de la importaciobn y exportacion en la
economia global.

Desarrollar Habilidades Practicas en Procesos de
Importacién y Exportacion: Aprender a gestionar la
documentacién, las normativas y las regulaciones
necesarias para realizar operaciones de importacion y

exportacion de manera efectiva.

Implementar Estrategias de Comercio Internacional:
Evaluar y aplicar estrategias de precios, gestion de
riesgos y logistica que optimicen las operaciones
comerciales en mercados internacionales.

El ABC de la Importacion ~oe, CCQ

@ @ _ @ CAMARA
® @ @ e COMERCIO

y la Exportacion e®  BESNT
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METODOLOGIA: cee® s

Basado en los lineamientos de la andragogia dentro del modelo constructivista, mediante el empleo del ciclo de aprendizaje conocido

como ERCA: Experiencia, Reflexion, Construccion Conceptual y Aplicacion.

Experiencia: Componente vivencial donde utilizamos role play, juegos,
analisis de perfil comportamental y tendencias.
EXPERIENCIA

Reflexion: Trabajamos emociones desde la responsabilidad y auto-critica.

Construccion: Generamos aprendizajes desde la practica, la teoria y las
‘ experiencias de cada participante.
|\, APLICACION

CONSTRUCCION /4 o . | | |
Aplicacion: Logramos que el aprendizaje obtenido se aplique a la vida

profesional y personal de cada participante.




METODOLOGIA:

FORMACION AORUAACIO
AGILY ACTIVA s [N L
PRACTICA

RECURSOS

AUDIOVISUALES GAMIFICACION
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Se focaliza en la utilizacion de las denominadas metodologias activas

de aprendizaje con INNOVACION.

En este sentido el aprendizaje es un proceso constructivo y no
receptivo; la ensefianza se centra en el participante para el desarrollo
de COMPETENCIAS propias del saber; trabajan en equipo, discuten,
argumentan y evallan constantemente la informacion.

La enseflanza se da en un contexto de problemas del mundo real o
de la practica profesional, presentando situaciones lo mas cercanas
posibles del entorno al cual el ejecutivo de ventas se enfrentara en el

futuro.
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Modulo 1: Introduccidon al Comercio Internacional
Conceptos Basicos del Comercio Internacional
Definicion de importacion y exportacion.
Importancia del comercio internacional en la
economia global.

Tipos de Comercio Internacional

Comercio de bienes vs. comercio de servicios.
Comercio bilateral y multilateral.

Actores del Comercio Internacional

Exportadores, importadores, agentes de aduana, y
organismos internacionales.

Modulo 2: Proceso de Importacion
Investigacion de Mercados Internacionales
Identificacion de mercados potenciales.

Analisis de competencia y demanda.

Normativas y Regulaciones

Legislacion aduanera y requisitos de importacion.
Normativas especificas de productos.
Documentacion Necesaria para la Importacion

A Factura comercial, conocimiento de embarque, y
certificados
de origen.
_ Logistica 'y Transporte Internacional
El ABC de la |mp0rtac|on e CCQ Modalidades de transporte y seleccién de
.‘.‘..’ CAMARA roveedores
® @ @ [ coMERCIO P

y la Exportacion “e® o:auito logisticos.
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Modulo 3: Proceso de Exportacion
Preparacion para la Exportacion
Evaluacion de la capacidad exportadora de la empresa.
Estrategias de marketing internacional.
Normativas y Regulaciones de Exportacion
Requisitos legales y aduaneros para exportar.
Tratados de libre comercio y su impacto.
Documentacion Necesaria para la Exportacion
Factura proforma, declaracion de aduana y documentos
de transporte.
Logistica y Distribucién Internacional
Seleccion de métodos de envio y gestion de la cadena
de suministro.

Modulo 4: Estrategias y Mejores Practicas
Estrategias de Precios en Comercio Internacional
Determinacion de precios competitivos y costos ocultos.
Gestion de Riesgos en Importacion y Exportacion
Identificacion y mitigacion de riesgos comerciales 'y
financieros.
Casos Practicos y Ejemplos Reales (
Andlisis de casos de éxito y fracaso en importacion y
exportacion.
Taller Interactivo: Simulacion de un Proceso de
Importacion/Exportacion

El ABC de la |mp0rtaCién .,:.:.. ggﬁ Actividad grupal para aplicar los conocimientos
y la Exportacion SO o< adquiridos.



FACILITADOR

TEODORO BENAVIDES
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Certificacion en “Alta Direccion en Comercio Internacional” de la ICC International
Chamber of Commerce & CCQ

Certificacion en “Alta Gestion en Incoterms® 2010”

Entrenador Registrado en Incoterms® 2020 por ICC Ecuador

Auditor interno BASC

Certificacion Internacional en Supply Chain Management, CBS Network Ecuador
Ingeniero en Sistemas, especialista en Comercio Electrénico

Especialista en Proyectos de Aulas Virtuales de Aprendizaje

Desarrollador de Software para SENAE, INNFA, UNICEF, NESTLE R&D CENTRE,
Instituto Nacional de Salud de Santafé De Bogota - Colombia

Técnico en Comercio Exterior por la Camara de Comercio de Guayaquil
Certificacion de “Formador de Formadores” por la CCQ

Diplomado Técnico en Big Data.

Integrante de la Comision de Aduanas y Facilitacion al Comercio de la Camara de
Comercio Internacional capitulo Ecuador

Miembro del Consejo Consultivo del Comité Interministerial de la Calidad
Representante del sector Comercio en el Comité Nacional de Facilitacion al
Comercio

20 afos de experiencia en el ambito de Comercio Exterior, Facilitador de Gestion
Aduanera, Comercio Exterior y consultor independiente en diferentes entidades
publicas y privadas, con mas de 2.000 horas de docencia en esta actividad
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“Logramos que tus talentos se conviertan en resultados”.

INSCRIBETE:
099 910 0500
= capacitacion@lacamaradequito.com

f8E

www.ccq.edu.ec



